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A befektetd profiljat és sajat piacukat is ismerjék jol a cégek

Tobb helyrdl is birdljak a Jeremie befektetési alapokat, hogy ,bent ragadtak” a pénzek, késnek a dontések, azonban mindezek
ellenére szakért6k allitjak, felpezsdiilt a hazai startup-szcéna a tékeinjekcidknak is készonhetben.

Bar hatrad&ini nem lehet, mert vannak hianyossagok mind a vallalkozéi, mind a befektet&i oldalon is. A '90-es évek végéhez és a
2000-es évek elejéhez képest szamossagaban és minGségében is rendkivil sokat fejlédott a magyar piac. Az érettebb
életciklusukban jaré vallalkozasok mindségi valtozason mentek keresztiil a befektetés szempontjabdl is. , A startupok esetében
pedig mintha egy masik Naprendszerben jarnank” — mondja Szluha Dénes, a Kairos Capital befektetési igazgatéja. ,Uj attitlid ok,
Uj motivacidk és ennek megfelel8en Uj befektetési konstrukcidk jelentek meg napjainkban” — teszi hozza. A Jeremie 1. és 2. utdn
a nyaron hirdettek eredményt a Jeremie 3-as alapoknak. Bar az els6 ketténél is lassan &rolnek a malmok, az alapkezel 6k
bizakodnak. A Central-Fund Zrt. partnere, Gerd Viktor szerint a cégek leginkabb azokat az alapokat keresik, ahol a menedzsment
mar korabban is ért mar el sikereket vallalatépités terén, illetve a megszerzett tapasztalatokat és kapcsolatrendszert a
véllalkozasok névekedésére forditjak. Egyes befektet6k azonban a Jeremie 3. piacra |épésével sem varnak jelentGs valtozast,
viszont remélik, megjelenésiikkel csak tovabb javul a t6kén keresztiili vallalkozas-finanszirozasi kultura. A véllalkozoéi oldalt
tirelemre és redlis elvarasokra, a befektetdi oldalt nyitottsagra, a kialakult Uj helyzetre valé minél gyorsabb reagalasra és
tanulasra biztatjak az alapkezel6k. Ami viszont nem valtozik, az a befektet6k dvatossaga: ezért sem szabad a startupoknak a
»konnyen kiénekelhet6” tizmillidkrol dbrandozniuk. A kdnnylinek igérkezd pénzek elmaraddsa esetén sem szabad azonban
sértédotten kilfoldre menniilk az ,,easy money” reményében, mivel az elmult 10-15 évben tobben is csalédottan tértek onnan
haza.

A startupoknal elég gyakran hidnyoznak a sikerhez vezetd Ut alapvetd elemei, nincs piaci visszajelzésiik, ahogyan bevételiik sem,
igy nem lehet bizonyitott Gzleti modelljik sem. Szluha Dénes szerint ugyanakkor nem egyszert kiszlirni és megtalalni az egyes
startupperek magabiztos kidllasa mogott rejt6zkodé hosszu tavu lzlettarsat. ,Az 6tletet nem lehet a menedzsmenttdl
elvalasztani, mert az nem sokat ér nélkiile” — teszi hozza.

Kivilrdl ez egyszeriinek tlinhet, de egy befektetés alapos el6készitése sok idGbe telik, és ebben mindkét fél (a startup, a
befektetd és tanacsaddik) munkaja benne van. A magvetd alapokra is nagy nyomas nehezedik, mivel nekik nem pusztan az a
céljuk, hogy ,kiszorjak a pénzt”, hanem megtérilést is kell generalniuk. Az EU-s forras legfontosabb célja a kihelyezés, és ezaltal
a gazdasag élénkitése, a maganbefektetd célja viszont a megtérilés is. Legyenek felkésziiltek és magabiztosak a termék piaci
igényeiket illetéen.

Nagy elényt jelenthet szdmukra a targyalaskor, ha mar gy érkeznek, hogy széles kori tapasztalatokkal birnak szolgaltatasuk
piaci fogadtatasardl, hivjak fel a startupok figyelmét az alapkezel6k. Az X-Ventures vezet6je, Zsembery Levente ennél tovabb
megy: az induld vallalkozdsok ne csak a pénzt nézzék, hanem olyan befekteti partnert is keressenek, ahol a mar meglévé iparagi
tapasztalatokat fel tudjdk hasznalni sajat cégik fejlédéséhez. ,Emellett fontos, hogy a vallalkozok tisztaban legyenek cégik
szlikségleteivel és lehetGségeivel, hogy felkésziilten mehessenek a befektetdi talalkozdkra.”
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